consulting

Jobprofil: Verkaufer SAP Business One

Outlook
bl consulting ag

Rapportierung
Pensum

Aufgaben

Anforderungen

Ansprechperson

Die b1l consulting ag zahlt zu den ersten zertifizierten Vertriebs— und
Support Partnern fir SAP Business One, der integrierten
betriebswirtschaftlichen Losung fir kleine und mittelstandische
Unternehmen (KMU's).

Bei der b1 consulting ag profitieren die Kunden von einer vollstandigen
Service-Palette fur alle IT-Belange. Dazu gehdren Software, Hardware
ebenso wie Beratung und Hosting.

Mit den eigenen Produkten beOneRETAIL, beOneCUBE,
beOnePROCESS sowie einem integrierten Kassensystem (HERMES)
erreicht die b1 consulting ag ein Alleinstellungsmerkmal.

Fir den Ausbau der Aktivitaten in der Schweiz und im Ausland suchen wir
fur das New Business einen selbstéandigen Verkaufer.

CEO

100%

Selbstandiger Aufbau und Akquisitionstatigkeit in definierten
Zielméarkten
(Mode- und Sportbranche / Retailketten)

Angebots- und Verkaufs-Prasentationen fir Kunden
Frontarbeiten an Messen

Mitarbeit Verkaufs-Innendienst
(Ausarbeitung von Prasentationen, Beantwortung von
Ausschreibungen, Erstellen von Angeboten)

Unterstltzung in Marketingaktivitaten

Erfahrung im Verkauf
(Branchen: Handel / Detailhandel in der Mode- und Sportbranche)

Hohere Fachhochschule (oder gleichwertiges) von Vorteil

Erfahrung mit betriebswirtschaftlicher Software
(idealerweise SAP Business One)

Kundenorientierung
Selbstandigkeit, Disziplin und Eigenverantwortung

Sprachen: Deutsch Muttersprache, Englisch und Franzésisch

Christoph Gehrig
Geschéftsfuhrer

b1 consulting ag
Obere Zollgasse 75
3072 Ostermundigen

E-Mail christoph.gehrig@blc.ch
Telefon +41 31 930 72 90
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